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                  METHODOLOGIE        

Justifier une réponse. 

 

Justifier une réponse consiste à donner un (des) argument(s) pour prouver que 
celle-ci est juste, acceptable. 
 

 Une question demandant une justification est souvent composée de 2 parties : 
 une question 
 une demande de justification. 

La demande de justification peut être formulée de manière variée. 
 

PROCÉDÉS EXEMPLES 

Emploi du verbe justifier 
La présence d'une autoroute est-elle 
commercialement intéressante ? Justifie ta 
réponse. 

Emploi d'un mot interrogatif 
La présence d'une autoroute est-elle 
commercialement intéressante ? Pourquoi ? 

Emploi d'un verbe synonyme du verbe 
justifier 

La présence d'une autoroute est-elle 
commercialement intéressante ? Motive / 
Prouve ta réponse. 

Emploi d'une expression particulière. 
La présence d'une autoroute est-elle 
commercialement intéressante ? Qu'est-ce 
qui te permet de l'affirmer ? 

 

 La réponse avec justification comporte aussi 2 parties : 
 la réponse à la question 
 la justification de la réponse à la question posée qui est souvent introduite par un 

mot indiquant une cause (car, parce que, vu que, …) ou de deux points (:) 
EXEMPLE  

Question Réponse 

Jean-Claude est-il un ouvrier polyvalent ? 
Justifie ta réponse. 

On peut dire que Jean-Claude est un ouvrier 
polyvalent parce qu'il sait faire de la 
plomberie, de la peinture, de la menuiserie 
et conduire la plupart des engins de 
chantier. 

 

Pour enchaîner une réponse à une question, il faut reprendre, au début de la réponse, une 
partie de l'énoncé de la question. 
 

Pour bien formuler une réponse, il faut : 
 Donner une réponse complète 
 Aller à l'essentiel, sans donner trop de détails. 
 Reformuler les informations de manière personnelle (ne pas recopier le  

             texte tel quel). 
 Organiser sa réponse, ne pas passer d'une idée à l'autre. 
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